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2018: el ano del cambio a diarias.
Control de miopia, hidrogel silicona, téricas, etc.
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varios posgrados en gestion y marketing.

Elafio 2017 termind con una tendencia de las nue-
vas adaptaciones del 41% para las lentes de contac-
to diarias y con un 49% para las mensuales, segln
datos del estudio “Lentes de contacto adaptadas
en Espafia en 2017" publicado en “Gaceta de Opto-
metria” de enero de 2018.

El aflo 2018 estd siendo el afio donde vamos a ver
el cambio de paradigmay veremos por primera vez
mdas nuevas adaptaciones en diarias que en men-
suales.

- Aprovechar al maximo el pilar de crecimiento que
suponen las diarias.

- La Gltima tecnologia en control de miopia ya es en
diarias: MiSight.

-Eldltimo avance en lentes para astigmatismo ya es
en diarias: MyDay Toric.

- En 2018 también se espera que las diarias de hi-
drogel de silicona superardn en nuevas adaptacio-

nes a las diarias de hidrogel.

- Desarrollar técnicas para captar nuevos usuarios
de lentes de contacto con las gamas de diarias.

- Técnicas para recuperar ex-usuarios de lentes de
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El potencial

Durante la conferencia se repasara la situacién ac-
tual de la contactologia en Espafa, en Europay en
mundo. La contactologia ha crecido considerable-
mente en ndmero de usuarios en Espafia, pero el
potencial de usuarios sigue siendo el mas grande
de Europa.

El dato que mas destaca es que en los paises eu-
ropeos con mas penetracién de las lentes diarias
coincide precisamente con los paises con mayor
porcentaje de usuarios de lentes de contacto en la
poblacion.

El usuario dual

La gran oportunidad que suponen los usuarios de
gafa que ocasionalmente podrian usar unas lentes
diarias.

La oportunidad de manejar las bases de datos

Cada o6ptica puede analizar su base de datos y en-
contrar infinidad de oportunidades para localizar
potenciales usuarios de lentes: diarias, esféricas,
téricas, multifocales, control de miopia, recuperar
antiguos clientes de lentes de contacto, etc.
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Se describirdn herramientas Big Data y algoritmos
para esta tarea.

El control de miopia

La aparicién de MiSight, las primeras lentes diarias
para el control de la miopia, ha permitido llevar el
control de la miopia a miles de nifios en un tiempo
record. Se explicard brevemente esta técnica y su
evolucién.

Las téricas

Espana es un pais lider en las adaptaciones de len-
tes toricas y esta oportunidad se amplia ahora a las
lentes diarias.
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Las multifocales

Lo que todo el mundo califica como “el gran futuro
de la contactologia”. Esté claro que hasta hace unos
anos en las gréficas por edad de usuarios veiamos
un decrecimiento en los usuarios a partir de los
45 afos, pero actualmente vemos otro cambio de
paradigma y estamos consiguiendo crear y retener
usuarios en este rango de edad.

Se comentardn técnicas para la creacién de usua-
rios en esta dreay cémo manejar correctamente las
expectativas de estos nuevos usuarios para obte-
ner un mayor niimero de adaptaciones con éxito.
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